AB 3b (LOsung)

Aufgabe zum Angebotsvergleich

Wir benétigen bis zum 30.11.20xx 180 St. XL-Maschinenteile. Es liegen vier Angebote vor:

Hermann
GroR KG

UNIS Systemtechnik
GmbH

Gebriuder
Schleicher

Breiter & Partner,
Systembauteile

Stickpreis 19,00 Euro;
ab 100 Stick 5%
Rabatt;

2% Skonto binnen 10
Tagen

Stickpreis 20,50 Euro;
ab 150 Stiick 2%
Rabatt;

3% Skonto binnen 10
Tagen

Stiickpreis 19,00 Euro;
2% Sonderrabatt;

1% Skonto binnen 10
Tagen

Stuckpreis 20,00 Euro;
Rabattstaffel:

3% ab 200 Stuck,
3,5% ab 500 Stuck;
Lieferung friihestens
ab 20.12.

¢ Bei allen Angeboten: 30,00 Euro anteilige Frachtkosten.
e UNIS berechnet zusatzlich 45,00 Euro fur eine Spezialverpackung. Gibt als einziger
Anbieter eine Liefergarantie bis 30.11.; alle anderen behalten sich bis zu 10 Tagen

Toleranz vor.

o Mit GroR3 bestehen seit 1993 intensive und problemlose Geschéftsbeziehungen.

o Mit Breiter & Partner bestehen seit 1995 gelegentliche Beziehungen. Mehrmals wurden die
Liefertermine nicht eingehalten.

e Schleicher und UNIS bieten zum ersten Mal an.

= Fuhre auf ein von dir entwickeltes Formular einen vollstandigen Angebotsvergleich durch!

Angebotsvergleichskarte

Artikel: XL-Maschinenteile Qualitat:
Menge: 180 Stuck Anfrage:

. Hermann UNIS System- Gebruder Breiter & Partner
Lieferant Groll KG technik GmbH Schleicher Systembauteile
Angebot vom
Stlckpreis 19,00 20,50 19,00 20,00
Preis pro
180 Stiick 3.420,00 3.690,00 3.420,00 3.600,00
- Rabatt 171,00 73,80 68,40 0,00
=ZEP 3.249,00 3.616,20 3.351,60 3.600,00
- Skonto 64,98 108,49 33,52 0)
= BEP 3.184,02 3.507,71 3.318,08 3.600,00
+ Bez.ko. 30,00 75,00 30,00 30,00
= Bezugspr. 3.214,02 3.5682,71 3.348,08 3.630,00

Lieferzeit: +- 10 Tg. Liefergarantie +- 10 Tg. (zu spat!!)
Bemerkung: seit 1993 neuer neuer schlechte
problemlose Anbieter Anbieter Erfahrungen
Gesch.bezieh.
Bestellung bei:

Gesamtwirdigung

« falls die Ware sofort (bis zum 30.11.) bendétigt wird — UNIS
« falls man 10 Tage Lieferverzug in Kauf nehmen kann — Grof}
o Breiter & Partner fallen in Zukunft ganz raus — zu teuer, zu unzuverlassig
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